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Cher Lecteur,

Vous êtes attentif aux évolutions touchant le cœur de votre 
activité. Vous êtes donc intéressé par le contenu, et par les 
possibilités de promotion offertes par Réussir sa Véranda, 
le Magazine dédié à l’aménagement des vérandas. 
D’autant plus, que ce magazine est toujours en amont 
sur son marché par la pertinence de ces informations.

Disponible dans tous les kiosques de France, 
ce trimestriel s’adresse à la fois aux professionnels 
de la véranda (fabricants et installateurs) et aux 
particuliers.
En effet, une personne sur deux ayant un projet de 
création ou de rénovation de véranda, lit le magazine. 
Réussir sa Véranda est bien le support idéal de 
publicité et de prescription pour vos produits…
Et pour cela, le magazine s’appuie aussi sur le 
site Internet relais. 

Avec plus de 40 000 connexions mensuelles, ce site 
s’impose comme un outil de veille pour les industriels 
et d’informations pour les professionnels et particuliers. 
Sans compter qu’il référence les « annonceurs » ayant 
diffusé de la publicité, et que les bannières commerciales 
leur sont réservées. Une aubaine si vous souhaitez que 
votre communication se démarque !

Autre outil de choix : la Newsletter quotidienne 
réalisée pour ceux qui prennent la parole. Chaque 
exemplaire diffusé est archivé sur le site et accessible aux 
professionnels, particuliers et journalistes. C’est ainsi 
plus de 2000 sociétés qui reçoivent régulièrement des 
informations nouvelles.

Dernier atout : vous avez la possibilité de disposer des numéros invendus en 
retour de kiosque pour toute votre prospection.
Réussir sa Véranda est bien le Magazine apportant autant de services. Profi tez-en !

Jean-Luc BURLAUD
Directeur de la Rédaction

TARIFS 2011
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ANNONCES NATIONALES                

222 223

RENSON crée son réseau de
pa r t ena i r e s - i n s t a l l a t eu r s .
Retrouvez le spécialiste de la
ventilation véranda de votre région sur notre site

le confort assuré

La combinaison de l’extracteur d’air en toiture
) et l’amenée d’air neuf en partie

basse (TH90), combat l’effet de serre et vous
assure le confort idéal dans votre véranda !
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Présent sur
METALEXPO/EQUIP’BAIE 

du 14 au 17 nov. 06
Hall 1, Stand F9

Présent sur 
du 5 au 10 novembre 2007

Le spécialiste en éclairage de vérandas

www.eclairage-veranda.com

Eclairage
   Véranda

Laurent ALDEGHI
info@eclairageveranda.com  /  Mobile: 00 32.(0)472.393 246
Tél: 00 32.(0)85.613 572  /  Fax: 00 32.(0)85.730 013

FIABLE
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INVISIBLE
EFFICACE
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Verrières et Vérandas à l’Ancienne

Tél. 01 39 80 73 55   www.arehal.fr

Alain MOTTAIS

AREHAL 12, rue du Chapeau Rouge –  95110 SANNOIS

– Vérandas à 
l’Ancienne

– Verrières 

– abris de piscines

– Jardins d’Hiver

AREHAL
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LES ÉTAPES QUI ONT MARQUÉ 
LA VIE DE L’ENTREPRISE

1987 
Création de l'entreprise (3 salariés)

1990
Implantation des locaux sur la commune de Baillargues 
(4 000 m2) 25 salariés C.A. : 3,40 M€

1995
Démarrage de l'export - 55 salariés - C.A. : 10,08 M€

1996
Premiers pas vers l'industrialisation - 65 salariés C.A. : 
13,10 M€

1998
Lancement de l'unité de laquage horizontale
• Construction d’un nouveau site de 6.000m2

• Obtention de la norme NF Profi lés 
• Alliance avec le Groupe belge ALIPLAST (décembre) 
100 salariés C.A. : 20,60 M€

2000
DE NOUVELLES AVANCEES
• Création d’un nouveau site de 13.000 m2 
• Lancement du barrettage et pré-usinage 
• Obtention du label Qualicoat 
Superfi cie totale / 3 sites : 23.000 m2

182 salariés C.A. : 31,10 M€

2002-2003
CONCRETISATION DE LA MUTATION INDUSTRIELLE
• Construction d’un nouveau site de 19.000 m2

• Essor de l’activité pré-usinage (portails & clôtures) 
220 salariés C.A. : 40,00 M€

2004
NOUVELLE STRUCTURATION FINANCIERE DU GROUPE
Augmentation de capital par la participation majoritaire du 
Groupe britannique Electra Partners
230 salariés C.A. : 48,00 M€

2005
DE NOUVEAUX INVESTISSEMENTS
Amélioration des outils industriels en place pour le laquage 
et le fi lage. 240 salariés C.A. : 57,00 M€

2006
DE NOUVEAUX INVESTISSEMENTS
• Investissement dans une nouvelle Barretteuse pour les 
gammes à rupture thermique 
• Construction d’un show room 
• Lancement sur le marché du nouveau mur-rideau à 
structure unique Tanagra 
• Lancement sur le marché de la nouvelle gamme de chassis 
à frappe à isolation thermique Toundra Khan 
• Projet d’agrandissement avec un nouveau site de 10.000 m2 
sur la ZAC de Massane, dédié à la logistique. 
250 salariés C.A. : 70,00 M€

2007 
PROFILS SYSTEMES FÊTE SES 20 ANS
• Construction d’un nouveau bâtiment de 10 000 m2.

Véritable innovation dans le 
monde de l’Alu, Profi ls Systèmes 
a développé une gamme de cou-
leurs qui reproduit les effets des 
métaux vieillis par le temps.
Retrouvez sur les profi lés 
Alu, les panneaux d’allège et 
les portes… toute la beauté 
et la noblesse des métaux pa-
tinés par le temps. 
Imaginez une véranda en 
acier vieilli, rouille patinée ou 
ciel de cuivre, un portail vieux 
zinc, des fenêtres ou même un 
mur-rideau nuage d’acier, des 
fenêtres nuage de laiton. 

Acier, vieux zinc, patine de 
rouille, ciel de cuivre, nuage 
d’impression… sur des bases 
de zinc, de laiton, de bronze, 
de cuivre, plusieurs effets dont 
des patines ont été imaginés 
donnant ainsi près de 11 
déclinaisons possibles.
Le résultat est surprenant, il 
est obtenu par le procédé de 
sublimation.

Présentation de la gamme 
Eclats Métalliques au 
concours de l’innovation 
Bâtimat 2007.

ÉCLATS MÉTALLIQUES 
Nouvelle gamme de laquage 
"effet-métal"

TOUNDRA KHAN 
La nouvelle gamme de coulissants 
pour vantaux de grande hauteur
Profi ls Systèmes lance de nou-
veaux ouvrants de coulissants 
adaptables à tous les dormants 
de la gamme de profi lés alu-
minium Toundra, conçue 
pour la fabrication de châssis 
coulissants à rupture de pont 
thermique.
Ces nouveaux ouvrants per-
mettent la réalisation de van-
taux de dimensions maxi de 
1500(l)x 3000mm (h) ou 2000 
(l)x 2500 mm (h). Poids maxi 
par vantail : 240 kg.
Ils acceptent des vitrages de 
28 mm afi n de conserver un 
espace d’air suffi sant pour ob-
tenir de bonnes performances 
thermiques.  
Ces ouvrants s’adaptent aux 
dormants monoblocs, dormants 
périphériques 2, 3 et 4 rails, et 
en galandage 1 et 2 rails.

Profi ls Systèmes fête ses 20 ans

ÉVÉNEMENT

Des chevaux, des contorsionnistes, et des jongleurs animent le spectacle 
avant et pendant le dîner gastronomique.

Un gâteau  à la hauteur de 
l’évènement...

L’assistance très nombreuse, plus de 750 
personnes dans un cadre Abbatial.

Annonce en primeur par Johan Verstrepen, PDG d’Aliplast 
Group,  de la nouvelle dénomination du groupe : 
«CORIALIS Group»

RENSON crée son réseau de
pa r t ena i r e s - i n s t a l l a t eu r s .
Retrouvez le spécialiste de la
ventilation véranda de votre région sur notre site
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du 5 au 10 novembre 2007
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Pour recevoir une documentation sur SGG BIOCLEAN,
renvoyez le coupon-réponse page 220.

52Ouvertures de façade

04 La Chronique de Réussir sa Véranda
Par Christian PESSEY.

06 Nouveauté
Et votre véranda se fait encore plus douce...

08 Tendances
Des panneaux solaires photovoltaïques en guise de toiture.

10 Événement
Profi ls Systèmes fête ses 20 ans.

16 Reportage photo
Véranda ou piscine ? Les deux...

24 Reportage photo
Entre confort et art de vivre.

34 Reportage photo
La naissance d’une véranda : du rêve à la réalité.

52 Dossier ouvertures de façade
74 Reportage photo
Une grande séductrice.

82 Dossier remplissage de façade
98 Reportage photo
Pour le plaisir...

102 Reportage photo
Une belle savoyarde.

110 Reportage photo
Rencontre avec un homme de cœur.

128 Recette
La pomme de terre aux truff es.

130 Reportage photo
Un festival de vérandas !

142 Reportage photo
Des vérandas hors du temps.

148 Reportage photo
Un petit coin de paradis.

152 Reportage photo
Lucien Longueville passe le témoin à sa fi lle.

160 Dossier vérandas insolites
168 Reportage photo
Aux confi ns de l’exception.

�
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Sommaire

Osez l’insolite !
160

175 Cahiers pratiques
Toutes les infos pratiques pour décoder l'univers de la véranda.

176 Les obligations administratives
177 Les règles SNFA
178 Radiographie de la véranda
179 Les fondations
180 Les assurances
181 Différentes formes
182 Structure aluminium
183 Structure acier
184 Structure bois
185 Structure bois-aluminium
186 Les remplissages de toiture
187 La ventilation
188 L’éclairage
189 Les décorations et ornements
190 Les protections solaires de toiture
191 Les stores intérieurs
192 La sécurité
193 Chauffage et climatisation
194 La véranda écologique
195 La véranda intelligente

197 Carnet pro

Tarifs 2011
Annonces nationales

Type
d’insertion

Par an

Modèle d’insertion Par Numéro Les 4 parutions Par numéro

PN001 2° de couverture 5 000 € 15 000 € 3 750 €

PN011 2° de couverture en TRIPTYQUE 12 000 €

PN002 3° de couverture 5 000 € 15 000 € 3 750 €

PN003 4° de couverture 5 000 € 15 000 € 3 750 €

PN004 Double page intérieur 6 000 € 18 000 € 4 500 €

PN005 Page intérieur 3 500 € 10 500 € 2 625 €

PN006 1/2 page ( 10 rappels ) 2 250 € 6 750 € 1 688 €

PN007 1/4 page ( 5 rappels ) 1 300 € 3 900 € 975 €
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360.00 € HT 
soit 

90.00 € HT 
par parution

L’annonce comprend :
LOGO +

ADRESSE INTERNET +
Un encadré

Le nom
L’adresse

Code postal - Ville
Téléphone

580.00 € HT 
soit 

145.00 € HT 
par parution 

L’annonce comprend :
PHOTO +

Logo
Adresse internet

Un encadré
Le nom

L’adresse
Code postal - Ville

Téléphone

Fabricant sur mesure : Bois et Alu
43, rue de Brest
22100 DINAN
Tél : 02 96 87 96 47
www.verandas-dinannaises.com

PR123

PR124

OFFERT !

Bénéfi ciez en plus du référencement 
de votre entreprise sur le site 

http://www.reussir-sa-veranda.fr
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Tarifs 2011
Annonces départementales
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Contactez vos prospects et clients grâce à nos 
campagnes de communication dynamiques et ciblées. 

Bénéfi ciez d’un fi chier comportant au choix :
- Plus de 3 000 sociétés 
   ou/et 
- Des particuliers en plein projet

Profi tez en outre d’une fréquence d’envoi entièrement adaptée à 
vos besoins.

1 Emailing 350 € H.T.  ( réf. EM301 ) comprenant : 
- La conception*
- Le lien vers votre site 
- L’archivage sur le site dans la rubrique : Les Newsletters

Les Services de Réussir sa Véranda

Pour que vos futurs clients vous contact en votre 
absence : le rappel téléphonique...

Ce service vous permet  de se rentrer directement en contact 
avec vos prospects.

En cas d’absence, vous aurez un mail pour vous avertir de sa 
demande. Ce dernier  vous indiquera son nom et son numéro 
de téléphone...

Forfait annuel de  :

145.00 € HT  pour un département  ( Réf : RT 401 )

Tarifs HT 2011  -  Réservé aux annonceurs du magazine
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Le lien entre le site www.reussir-sa-veranda.fr et 
votre site ...

Forfait annuel de  :

240.00 € HT  pour un département (réf : IN 229)
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Tarifs HT 2011  -  Réservé aux annonceurs du magazine

Numéro Référence Disponibilité

14 AN512 Disponible
15 AN513 Disponible
16 AN514 Disponible
17 AN515 Disponible
18 AN516 Disponible
19 AN517 Disponible
20 AN518 Disponible
21 AN519 01/05/2011
22 AN507 01/08/2011
23 AN509 01/11/2011
24 AN510 01/02/2012
25 AN511 01/05/2012

Les Services de Réussir sa Véranda

11

22

1312

NUMÉROS INVENDUS
Profi tez des magazines 
pour  :
- Vos expositions
- Salons
- Foires
- Prospections...

Prix franco :
5   - 15.00€
10  -  23.00€
25  -  50.00€
50 -  91.00€
100 - 149.00€
200 et plus  -  1.20€ l’ex.
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Printemps 2009     N° 14     4,90 €

DOSSIER SPÉCIAL

Remplissage de toiture

Un festival 
de vérandas
Sélection des réalisations 
du moment Décoration

Plus de 200 pages d’idées et de tendances

Décorations et ornements
Donnez à votre véranda un caractère unique !
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Automne 2009     N° 16     4,90 €

DOSSIER SPÉCIAL

La véranda intelligente

Un festival 
de vérandas
Sélection des réalisations 
du moment

Décoration
Plus de 200 pages d’idées et de tendances

La ventilation
Bien vivre sa véranda, toute l’année

16 17 18
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21

20



10

Réservé aux annonceurs du Magazine

Durée H. T.

1 mois 670

2 mois 850

3 mois 1 125

6 mois 1 950

1 an 3 000

BANNIERE  :
PAGE D’ACCUEIL

NOTRE PHILOSOPHIE
BLOG

@TARIFS 2011 de Réussir sa Véranda

Durée H. T.

1 mois 570

2 mois 680

3 mois 900

6 mois 1 560

1 an 2 400

BANNIERE  :
PAGE D’ACCUEIL PRODUITS

 PRODUITS

Durée H. T.

1 mois 470

2 mois 510

3 mois 675

6 mois 1 170

1 an 1 800

BANNIERE : 
LES MAGAZINES

UN DOSSIER
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Nombre de visites sur le site www.reussir-sa-veranda.fr@ TARIFS 2011 de Réussir sa Véranda

Durée H. T.

1 mois 570

2 mois 680

3 mois 900

6 mois 1 560

1 an 2 400

BANNIERE : 
PAGE D’ACCUEIL 

PROFESSIONNELS

Durée H. T.

Permanent 500

BANNIERE : 
REPORTAGE PHOTO

Durée H. T.

1 mois 370

2 mois 400

3 mois 450

6 mois 780

1 an 1 200

BANNIERE : 
PROFESSIONNELS

/
 DEPARTEMENT
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Planning Rédactionnel 2011- 2012
de Réussir sa Véranda

N° 23 24 25 26

Date 15/06/2011 15/09/2011 15/12/2011 15/03/2012

Mois de 
parution

Juin Septembre Décembre Mars

Juillet Octobre Janvier 2012 Avril

Août Novembre Février 2012 Mai

Dossiers

Les stores intérieurs
Eclairage

Les matériaux de 
structure

Les remplissages de 
toiture

Quel accés entre la 
maison et la véranda ?

Le chauff age et la 
climatisation

Les protections 
solaires de toiture

La décoration et 
l’ornement

Les sols

Cahiers
 

Pratiques

Les obligations  administratives Les obligations  administratives Les obligations  administratives Les obligations  administratives

Les règles et qualifi cations Les règles et qualifi cations Les règles et qualifi cations Les règles et qualifi cations

Les fondations Les fondations Les fondations Les fondations

Les assurances et fi nancement Les assurances et fi nancement Les assurances et fi nancement Les assurances et fi nancement

Les formes Les formes Les formes Les formes

Les matériaux de struture Les matériaux de struture Les matériaux de struture

Les remplissages de toiture Les remplissages de toiture Les remplissages de toiture

La ventilation La ventilation La ventilation La ventilation

Les ouvertures de façade Les ouvertures de façade Les ouvertures de façade Les ouvertures de façade

Les remplissages de façade Les remplissages de façade Les remplissages de façade Les remplissages de façade

Les protect.  solaires de toiture Les protect.  solaires de toiture Les protect.  solaires de toiture

Les éclairages Les éclairages Les éclairages

Le chauff age et la climatisation Le chauff age et la climatisation Le chauff age et la climatisation

Les stores intérieurs Les stores intérieurs Les stores intérieurs

La sécurité La sécurité La sécurité La sécurité

Les décorations et ornements Les décorations et ornements Les décorations et ornements

La véranda intelligente La véranda intelligente La véranda intelligente La véranda intelligente

La véranda écologique La véranda écologique La véranda écologique La véranda écologique



13

Format des annonces

Date Largeur Hauteur Bords perdus format fi chier

Pleine page 225 296 + 5 mm sur 4 côtés

PDF HD

1/2 page 
en 

largeur
188 120 NON

1/2 page 
en 

hauteur
108 296 + 5 mm sur 4 côtés

1/4 de page 92 120 NON

Format des annonces
de Réussir sa Véranda

Envoi des fi chiers

Transfert par FTP :

Demandez vos codes à l’adresse mail suivante :  
contact@reussirsaveranda.com

Adresse postale :

Réussir sa Véranda
BP 57
552, chemin de l’Ouvaire
06371 Mouans-Sartoux cedex



VérandaRéussir sa

JLB édition
Siège : 538, avenue de Tournamy
06250 MOUGINS

SIRET 483 771 895 00016 
CODE APE 5814Z

Téléphone : +33 04 93 75 76 42
Fax : +33 04 93 75 51 43
www.reussir-sa-veranda.fr
E-mail : contact@reussir-sa-veranda.fr

RETOUR PAR FAX POUR RESERVATION : 04 93 75 51 43
et par courrier  : Réussir sa Véranda - BP 57 - 06371 Mouans-Sartoux Cedex

Cachet de l’entreprise :

POUR TOUTE DEMANDE D’INFORMATION : 04 93 75 76 42

Bon de commande

Réf. Type Emplacement Durée P. Un. Qté Total

PR124 Annonce Régionale Départements 01 et 69  1 an    580 € 2  1 160 € 

CUMUL

TVA 19.6 %

TTC à régler

Je joins à ma commande un chèque de ..............................€ TTC 

Je règle à réception de facture.

Date :....................................... 

Nom du signataire : ..........................................................................................

Signature : 

r

Coordonnées à insérer :
Raison sociale

Adresse

Code postal

Ville

Téléphone

Site Internet

E-mail

r




